
フォローアップセミナー
ワークシート

■○→☆

・現在の課題/モヤモヤ/困ってること
	



・その課題が何を引き起こしているか（何がどうなって、どうなる？）
	



・今まで試したこと、学んだこと
	



・何ができるようになりたいか？どういう状態が理想的？
	



・そのためにすべきことは？
	



■ターゲット＆商品・サービス

・ターゲット、理想の見込み客
	



・無料プレゼント
	



・フロントエンド商品（集客商品）
	



・バックエンド商品（利益商品）
	



・継続課金商品
	



■メディア

・集客
	



・育成
	



・販売
	




・維持
	



■コンテンツ　※別途シート参照

・集客
	



・育成
	



・販売
	



・維持
	



■パソコン活用スキル　※別途シート参照
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